Arrkvo dopo Testate anche
lanciato da Ublech, che
Tmilione ¢ 385 mila dol-

seconda versione del ro-

v Alpha, gia presente sul

b, Un piceolo uma-

?..a ﬂ em, molto agile: sa

¢ ¢ s cade si rialza, imila i

onli i ginnastica o tira di

Come gli altri robot da in-

mento, dialoga e si connette

wrecchi della casa per fare
slente personale, program-
illmente tramite app. Sa-

il le qualita dettate dall'in-

telligenza artificiale e le capacita di
interazione ad assicurare il succes-
s0 (i un modello o dellaltro.
«Anche se sono utti proposti co-
me intelligenti, questi piccoli robol
per il mercalo consumer nascono
piuttosto sulla scia dell'Internet
delle cose: I'idea ¢ di avere dei tool,
degli strumenti predisposti a una
serie di azioni, che traggono vanlag-
gio dalla connessione alla Rete, alle
app, ai sensori», dice Amedeo Ce-
sla, ricercatore dell'stituto di co-
gnitive sciences and Technologies
del Cor e presidente dell'Associa-

ore sarebbe pero fermarsi
o¢ pensare che il solo am-
namento delle reti, con un
80 accesso a Inlernel velo-
sa giovare all'Ttalia. In un
come il nostro — con un
rrado d'istruzione, cenlina-
ligliaia di piccole imprese
n hanno capito o utilizzano
| digitale, con un modesto
d'informalizzazione gene-
| sistema economico, con
ubblici e banche che anco-
endono la lettera autografa
ano la Pec — ammoderna-
li & una condizione neces-

edoardosegantini2i@wgmail.com

xl!..u!.....c-
poration, ha annuncialo in un'inter
vista al Wall Street Journal che sta
preparando il ritorno sul mercato
della robotica domestica.

Sony era stata la prima a svilup
pare robot per il mercalo consumer
con Aibo, a forma di cagnolino, lan-
ciato gia nel 1999. Ora vuole tornare
a cavalcare londa, grazie anche al-
lesperienza nei prodotti consumer
e alla leadership sul mercato dei vi-
deogame, ottenuta con la Playsta
tion. La robotica domestica, pur es-
sendo ancora un mercalo emergen-
te, raggiungerd i 12 miliardi di dol-
lari nel 2018 secondo I'International
Federation of Robotics. E oltre la
meta del valore (76 miliardi) ¢ rap-
presenltato proprio dai piccoli robol
di intrattenimento.

© MPRODUZIONE RISERVATA

Una domanda
provocatoria

e una modesta
proposta

saria, ma non cerlo sufficiente.

Se, parallelamente alla «leva»
dei cavi, non viene azionata an-
che quella delle idee, della cultu-
ra anti-burocratica e dei conlenu-
1i, rischiamo di costruire (in ritar-
do) delle belle autostrade digitali,
sulle quali correranno incontra-
slali i potentati globali di Inter-
nel, penalizzando I'ltalia in termi-
ni di occupazione, di gettito fisca-
le, di quote di mercalo delle im-
prese.

La nostra, personale risposta
alla domanda iniziale, dunque, @
la seguente: si, lo sviluppo dell'in-

.che puo dare.

frastruttura digitale puo giovare
all'ltalia se & accompagnalto da al-
tre misure. Indichiamo, a puro 1i-
tolo di esempio, due possibili am-
bili, scelti tra quelli in cui & nola la
volonta del governo di interveni-
re. [l primo é I'innovazione digita-
le nell'industria, di cui ha iniziato
a occuparsi il ministro dello Svi-
luppo economico Carlo Calenda.
Il secondo, altrettanto impor-
tante e connaturato al made in
Italy, & il campo dei beni culturali:
un rigore da non sbagliare. E un
terreno che merita la massima
fertilizzazione — anche mediante
incentivi all'innovazione per le
imprese ¢ le startup nazionali —
in vista dei forti ritorni economi-
ci, occupazionali e d'immagine
0 vogliamo che lo facciano al-
tri, piti grossi e veloci di noi?
¥ @SegantiniE
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MARCO GASPERETTI
PRODOTTO: RadioRal

PIATTAFORMA: i0s, Android
CASA: Rai Net
PREZZ0: gratis
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Disservizi in citta?
Segnalateli con foto

; Si nz.mam_m_um:

‘app per migliorare [
manutenzione urba- mumvmqn
na e beni pubblici. Un

«social citizens» per incoraggiare
la partecipazione delle persone
alla gestione della citta e miglio-
rare |a qualita di vita. Il cittadino
rileva il problema, seleziona il co-
mune e il tipo di disservizio: ma-
nutenzione stradale e arredo ur-
bano, segnaletica e illuminazione,
ma anche barriere architettoni-
che. Tramite il sistema Gps viene
identificato il luogo esatto sulla
mappa della citta. A questo punto
il cittadino inserisce una breve
descrizione del problema, con la
possibilita diallegare fino a quat-
to foto illustrative. La notifica vie-
ne quindi trasmessa all'Urp (UFfi-
cio relazioni pubbliche) di com-
petenza. Le segnalazioni effet-
tuate in qualsiasi comune italiano
sono consultabili sul portale
ePart, sviluppato dalla milanese
Posytron. Chiungue pud dunque
verificare lo stato di avanzamen-
to dei lavori e seguirne ['iter bu-
rocratico.

UMBERTO TORELL!
PRODOTTO: ePart
PIATTAFORMA: i0s, Android, Win-
dows Phone
CASA: Posytron
PREZZ0: gratis
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5_5;__._‘% dei pagamenti?
Per la prima volta Corriere
Iiconomia ha messo sotlo la
lente i servizi per il trasferi-
menlto di denaro tra privati
(in gergo p2p, peer-lo-peer) e
quelli per trasferimenti con le
slesse modalila, nei negozi
convenzionali (p2b, person-
to-business). In genere, non
ci sono cosli fissi: si paga una
commissione sulle singole
transazioni, che varia da zero
a 75 centesimi, come nel caso
di Unicredit.

Diversi sono l'importo
massimo trasferibile con una
singola transazione — varia
da 25 a mille euro — e altre
caratteristiche del servizio:
per esempio Jiffy, la piatta-

L’'analisi

a battaglia pii aspra si combattera sui paga-

menti senza contatto. Nonostante il contactless
si candidi a crescere nei prossimi anni pil rapida-
mente di ogni altro segmento — in Italia varra tra |
2,6 ei 4,6 miliardi entro il 2018, stima L'Osservato-
rio Mobile Payment Commerce del Politecnico —
oggi gli investimenti sono congelati: I'arrivo di Ap-
ple Pay in Francia e Svizzera, e I'avvenuto sbarco di
Samsung Pay in Spagna, infatti, impone alle ban-
che italiane qualche ripensamento. La tecnologica
di riferimento per i pagamenti senza contatto via
mobile, I'Nfc (Near field communication), si sposa
con modelli differenti: la funzione di pagamento
pud essere memorizzata nella sim del telefono; nel
cloud (nuvola informatica), con I'Hce (Host card
emulation), quindi indipendentemente dall'opera-
tore telefonico. O nello smartphone: & il caso di Ap-
ple Pay, Samsung Pay e Android Pay. Il modello
sim-based sviluppato da Sia & il pil collaudato in
Italia ma — a differenza della soluzione sviluppata

Missione retail: I'uscit

GoldmaneCitilodimostrano,elareache|

alle carte di credito — & oggi un
crocevia affollato di prodotti,
ma soprattutto un punto di
snodo essenziale intorno al
quale si gioca una parte impor-
tante del processo di ristruttu-
razione delle banche. E' infatti
un‘area che permette di con-
quistare un potenziale di red-
ditivita significativo, per effetto
delle grandi masse di denaro
impiegate per operazioni di fi-
nanziamento e per servizi di
pagamento. Non a caso, in

9 area del retail banking
~— dall‘attivita di inve-
stimento del risparmio

aprile Goldman Sachs ha an-  banking che, ¢
nunciato I'ingresso nel retail  unadimensios
banking con il lancio di GSBank  sente di appli

o grandi player come Citi Group  elevati, come
consolidano il ruolo preminen-  mente dall'inc
te nelle carte di credito. L'inte-  revolving.
resse per il retail banking pué- In secondo
essere spiegato con tre fattori.  ne della clier
Primo, la presenza di tassi  opportunita i
prossimi allo zero riduce ai mi-  vanti di cross
nimi termini il margine di inte-  stengono la r
resse delle banche per le ope-  mini di comm
razioni di finanziamento alle transazione d
imprese. Significa che la perdi-  nita di vendit:
ta di redditivita dell'area cor-  uno strument
porate va sostituita con il mar-  pagamento vi

gine di interesse del retail

via di opzioni



